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PLAN DE CONTENIDOS
para conectar y atraer clientes
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Se dice que una persona necesita siete impactos para que se
decida a comprarte, pero ¿y si tuviéramos una estrategia que
recorriera y eliminara las principales barreras de compra para
que llegaran clientes mejor cualificados y dispuestos a
comprarte?

pasa por recorrer el camino del cliente
UNA BUENA ESTRATEGIA 



POST 1
conexión y movimiento



POST 2
elevar nivel de conciencia y generar autoridad



POST 3
prueba social y testimonios



POST 4
eliminar objeciones y creencias



EJEMPLOS
Jimena Nails
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TIPO DE CONTENIDO
movimiento y conexión



TIPO DE CONTENIDO
elevar nivel de conciencia y generar autoridad



TIPO DE CONTENIDO
prueba social y testimonios



TIPO DE CONTENIDO
eliminar objeciones y creencias



TIPO DE CONTENIDO
impulsar deseo de compra



TIPO DE CONTENIDO
impulsar deseo de compra



EJEMPLOS
Esther Moreno
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TIPO DE CONTENIDO
movimiento y conexión



TIPO DE CONTENIDO
elevar nivel de conciencia y generar autoridad



TIPO DE CONTENIDO
testimonios y prueba social



TIPO DE CONTENIDO
eliminar objeciones y creencias



TIPO DE CONTENIDO
impulsar el deseo de compra



EJEMPLOS
Mala Hats
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TIPO DE CONTENIDO
movimiento y conexión



TIPO DE CONTENIDO
generar autoridad



TIPO DE CONTENIDO
prueba social y testimonios



5 publicaciones
CREA TU PRÓXIMO PLAN DE CONTENIDO

01 | CONEXIÓN Y MOVIMIENTO

02 | ELEVAR NIVEL DE CONCIENCIA Y AUTORIDAD

03 | PRUEBA SOCIAL O TESTIMONIOS

04 | ELIMINAR OBJECIONES Y CREENCIAS

05 | IMPULSAR EL DESEO DE COMPRA




